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JUAN M. ALBERTOS PUEBLA®

NUEVAS LINEAS DE INVESTIGACION
Y PERSPECTIVAS DE LA GEOGRAFTA
ECONOMICA CONTEMPORANEA

RESUMEN

Este articulo discute algunos de los principales debates teéricos que estdn haciendo avanzar la
investigacion reciente en el campo de la geografia econémica: la crisis del pensamiento y la prdctica
keynesiana y su repercusién sobre las condiciones del desarrollo regional, la emergencia de un
nuevo régimen de acumulacién post-fordista, y el papel de la empresa y de las redes de relaciones
en la construccién del espacio econdmico. Finalmente, se discute una posible alternativa para la geo-
grafia econdmica basada en el desarrollo de su dimensién aplicada.

ABSTRACT

This paper discusses some of the main theoretical debates which are in the heart of the most
recent research in the field of economic geography: the crisis of the keynesian thought and practice
and its reflect on regional development conditions, the emergence of a new post-fordist accumula-
tion regime, and the role of firms and network relations building economic space. Finally, we discuss
a possible scenario for economic geography based on the development of its applied side.

INTRODUCCION

Henry W. Yeung resume magistralmente el sentido de la evolucién seguida por la
geografia econémica contempordnea:

“Desde finat de los afios 60 y primeros 70 la geografia econgmica ha experimentado un desplazamiento
significative desde su tradicional foco en torno a la teorin locacional neocldsica y weberiana hacia un
interés creciente en los fundamentos geogrificos de los sistemas productivos y las relaciones entre las
empresas i otras estructuras capitalistas como el estado y el trabajo” (YEUNG, 1994, 460).

Estos nuevos desarrollos teéricos se realizan en un marco de didlogo fructifero entre
la geografia econdmica y el conjunto de las ciencias sociales, del cual han surgido impor-
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tantes debates que han contribuido a elevar el rigor intelectual de la disciplina. Al mismo
tiempao, el objeto de estudio preferente de la geografia econdmica se ha ido diversifican-
do desde una primitiva concentracién en la actividad industrial hasta ir abarcando un
conjunto de sectores mas amplio, con especial referencia a la agricultura, los servicios a
la produccién o el turismo. Ello ha sido posible gracias a la censolidacién de un marco
tedrico crecientemente unificado en el que es posible englobar los distintos estudios sec-
toriales en torno a conceptos como los de globalizacién, nexo global-local, régimen de
acumulacién, modo de regulacién social, marco institucional, o divisién socioespacial del
trabajo

Esta evolucion coloca a la geografia econémica contemporanea en una posicion pri-
vilegiada para comprender los procesos de construccién del espacio econdémico, deter-
minar las posibilidades de desarrollo que se abren para las diferentes regiones vy, propo-
ner las polfticas que mejor puedan favorecer el bienestar de la poblacién. En este articu-
lo analizamos algunos de los principales debates que, afectando transversalmente al con-
junto de sectores productivos, jalonan la evolucidén reciente de la investigacién en campo
de la geografia econdmica.

KEYNESIANISMO ¥ POST-KEYNESIANISMO: LOS LADOS DE LA DEMANDA Y
DE LA OFERTA EN LA CONCEPTUALIZACION DEL CRECIMIENTO ECONOMICO REGIONAL

La crisis econdmica que golped al mundo industrializado en 1973-74, y que se pro-
fundizd entre 1979 y 1983, supuso también la crisis del Keynesianismo como teoria econd-
mica y como préctica politica. Esta escuela de pensamiento legitimé e incrementd las
posibilidades de intervencidn del estado en la economia en las décadas posteriores a la
segunda guerra mundial, contribuyendo a evitar los efectos negativos de los ciclos eco-
némicos y a mantener el pleno empleo. Para ello los estados desarrollaron medidas de
estimulo de la demanda agregada a través de una serie de instrumentos de politica mone-
taria y fiscal que, modulados en el tiempo, reforzaban el papel anticiclico de la politica
econdmica (SAMUELSON ¥ NORDHAUS, 1992).

5i bien es dificil encontrar en la obra del propio Keynes un planteamiento especifico
de los problemas de desarrollo regional si que es posible hablar de una teoria keynesia-
na del crecimiento regional en base a la obra de diversos autores posteriores (CHISHOLM,
1990), que cristaliza en un cuerpo tedrico sélido generalmente aceptado en los afios 70 y
primeros 80 (KALDOR, 1970; DixON y THIRLWALL, 1975). Emparentados con las criticas de
Myrdal (1957} v Hirschman (1958) a la concepcién neocldsica de equilibrio regional a
largo plazo, estos autores enfatizan el papel de las exportaciones como motor de un cre-
cimiento regional que se concibe como esencialmente desequilibrado. La consideracién
del papel crucial de la demanda externa, junto con la desconfianza en la capacidad de las
fuerzas de mercado para alcanzar espontdneamente un punto éptimo de crecimiento y
empleo a nivel regional, entroncan claramente estos planteamientos con el enfoque key-
nesiano mas general.

Bajo estas premisas se desarrolla el modelo de base exportadora para explicar el creci-
miento econdémico urbano y regional (RICHARDSON, 1978) a partir de la temprana for-
mulacién de North (1955) y Pfouts {1960). En sintesis, el modelo de base exportadora
propone que el crecimiento regional, en un contexto de economia abierta, se explica a
partir de los efectos multiplicadores que sobre el conjunto de la economia regional tiene
el desarrollo de los sectores béasicos, definidos en funcién de su conexién con la deman-
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da externa: incrementos del empleo, de la poblacion, del consumo, de los sectores auxi-
liares, y de la inversién puablica. El papel central de los sectores bdsicos vendria dado
por los beneficios derivados de unas crecientes economias de escala, -tanto a nivel de
firma como de region-, obtenidas como consecuencia de trabajar para mercados exter-
nos amplios. El mantenimiento de un elevado ritmo de inversién y de renovacién de
equipos afianzaria la ventaja tecnoldgica de la regién en dichos sectores frente a poten-
ciales competidores. Bajo estas premisas se propusieron politicas de desarrollo regionai
fundamentadas en la identificacion y promocién de los sectores bdsicos que presenten
los mayores efectos multiplicadores: para ello, el desarrello de la contabilidad regional
y de la metodologia de andlisis Input-Output (IsarD, 1956) fue un elemento impresein-
dible.

Los problemas inherentes a los planteamientos keynesianos, tanto en su esquema
general como en su aplicacién al crecimiento regional, comienzan a ser evidentes a par-
tir de los afios 80. La teoria econdmica keynesiana, al establecer el papel central de la
demanda como determinante del nivel de produccién y empleo, considera como dados
una serie de factores como la cualificacién y la cantidad de la mano de obra, la calidad y
cantidad del equipo disponible, los aspectos de organizacién del trabajo, y los gastos y
habitos de los consumidores (KEYNEs, 1936). Se trata claramente de un enfoque mds pre-
ocupado por el ajuste macroeconémico a corto plazo que por los problemas derivados del
cambio estructural (MarTIN, 1989). Sin embargo, el cambio estructural acelerado es pre-
cisamente la principal caracteristica de la evolucidn reciente de los paises desarrollados,
lo que disminuye notablemente la utilidad préctica de los enfoques keynesianos. El desa-
rrollo de enfoques post-keynesianos a partir de los afios 80 pretende, por el contrario,
integrar e interpretar los procesos de cambio estructural actualmente en marcha
(DavipsoN, 1981), enfatizando el cardcter histérico y evolutivo del proceso de desarrollo
econdmico, cuyo futuro seria desconocido. Segiin esto, la incertidumbre domina la toma
de decisiones de los agentes econdmicos, y sus expectativas de beneficio determinarian
su comportamiento y las estrategias que desarrollan.

Esta linea de pensamiento de la economia post-keynesiana ha contribuido a recu-
perar el concepto de incertidumbre por parte de la geografia econémica. Este concepto
aparecié en los estudios geograficos en los afios 60 de la mano de la escuela comporta-
mental en el contexto de su critica del homo economicus. Sin embargo, la recuperacidn
del concepto de incertidumbre a partir de los afios 80 se hace dentro de un marco de
andlisis ampliado, que enfatiza el cardcter inherentemente imprevisible de los procesos
actuales de cambio estructural (cambio tecnolégico, en las pautas de consumo, en las
formas de organizacién empresarial, en las relaciones laborales) y desplaza, por tanto,
el centro de atencién desde el individuo hacia las caracteristicas del medio que le
rodea.

Al mismo tiempo, el modelo de base exportadora comienza a perder parte de su ante-
rior atractivo. La escasa consideracion que este modelo presta a los factores regionales de
oferta {inversién, cualificacion del trabajo, organizacién empresarial) es considerada
como una grave limitacién, especialmente en un momento en que la incertidumbre crece,
afectando las expectativas de los agentes econémicos y su propensién a invertir
{CrHisHOLM, 1990). En cambio, actualmente se presta una atencién especial al anélisis de la
inversién productiva, entendido como ¢l principal elemento determinante del crecimien-
to (Sunley, 1992), asi como al papel que juegan las politicas regionales de oferta, dirigidas a
mejorar las condiciones locales de funcionamiento de las empresas, -condiciones de acce-
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g0 a teenologia, informacidn, o mano de obra cualificada-'. Pero, quizds, el elemento en
que mds ha incidido la investigacién reciente ha sido la capacidad que tiene el marco ins-
titucional para reducir los margenes de incertidumbre e incrementar las expectativas de
los agentes econdmicos; el marco institucional es entendido en su concepcién mads
amplia, infegrando tanto la actuacién de los poderes publicos como el tipo de relaciones
que se establecen entre capital y trabajo, entre empresas, e incluso en la organizacién cor-
porativa interna de las empresas.

Las estrategias de adaptacidn a la incertidumbre tiene una importante componente
territorial, como muestran los cambios que estdn produciéndose en las relaciones inte-
rempresariales. Asi, el incremento de las relaciones de subcontratacién, especialmente
entre grandes y pequefias empresas, es interpretado como parte de estrategias dirigidas
a afrontar las fluctuaciones en la demanda, asumiendo menores costes fijos (BERGER y
PIORE, 1980; AMIN v ROBINS, 1990). Las crecientes presiones hacia la liberalizacion y flexi-
bilizacién del mercado de trabajo pueden ponerse en relacién con estrategias empresa-
riales dirigidas a minimizar la incertidumbre y maximizar expectativas en una época de
cambio estructural y extraordinaria volatilidad de las condiciones de produccién y de los
mercados.

Las grandes corporaciones no son los tinicos actores en este proceso; por el contrario,
las pequefias y medianas empresas estdn también mostrando, bajo determinadas cir-
cunstancias, una gran capacidad de adaptacién. En este sentido, destaca el reciente desa-
rrollo de los distritos indusiriales basados en tejidos de pequefias y medianas empresas que
mantienen entre si estrechas relaciones de colaboracién y aprendizaje (BECATTINI, 1994),
La eclosién de estos complejos socioterritoriales durante los afios 70 v 80 ha sido inter-
pretada, a menudo, como el resurgir de una economia enraizada territorialmente en con-
traste con las tendencias de especializacién y segregacién funcional disefiadas por las
grandes empresas. Su desarrollo puede interpretarse también como una adaptacion par-
ticular a las condiciones de un entorno crecientemente incierto a través de la constrizccion
de un marco institucional especifico:

- relaciones interempresariales caracterizadas por la flexibilidad, la colaboracién y la
confianza mutua

- relaciones laborales en las que la movilidad social y laboral, 1a identificacién cultural
v la elevada cualificacion del trabajo permiten limar las mayores asperezas derivadas
de la necesidad de incrementar la flexibilidad

- integracién en los mercados internacionales basada en una innovacién constante y en
la identificacién de nichos especializados, lo que asegura la continuidad del modelo

En la literatura mds reciente se ha mantenido cierto debate sobre cudl serd el futuro
modelo hegeménico de crecimiento regional: preeminencia de la gran empresa y de las
estrategias de segregacion y especializacién funcional y espacial, o hegemonia de la

El concepto de politicas de oferta se asocia generalmente con el tipo de politica econémica desarrollada por la
administracion Reagan en Estades Unidos durante los afios 80. Pretendiendo favorecer la actividad empresarial
se abandona la idea de controlar el ciclo econdmico y se intenta generar un marco macroecondmico estable La
desregulacién estatal de fos mercados, una reforma fiscal regresiva y el control del gasto y el déficit piiblico son
medidas en este sentido que han ido adoptando con diferente intensidad todos los paises desarroilados. Sirx
embargo, aquf empleamos el término politicas regionales de oferta en un sentido ligeramente diferente, dado que
la mayor parte de actuaciones que es posible implementar a escala regional para mejorar el entorno en que se
desarrotla la actividad empresarial son de cardcter microeconémico.
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pequefia y mediana industria en el marco de complejos de produccidn integrados terri-
torialmente. Para algunos autores, el distrito industrial y sus principios organizativos
constituyen una transformacion radical en el funcionamiento del capitalismo y marcaran
la pauta del desarrollo futuro (PIORE y SABEL, 1984; AYDALOT, 1986; STORPER y SCOTT, 1989).
Otros autores han puesto de manifiesto el cardcter histérico y coyuntural de estas forma-
ciones econdmicas territoriales, la pluralidad de las estrategias empresariales que convi-
ven en la actualidad, entre las que se manifestarfan con especial fortaleza las de las gran-
des empresas, o incluso las recientes dificultades por las que estdn atravesando algunos
de los distritos industriales mds emblemadticos (GERTLER, 1988; AMIN y RoBins, 1990;
CaMAGNI, 1991a; MARTINELL] y SCHOENBERGER, 1991). Este debate, sin embargo, es mds
amplio y se centra en la posible transicién de un modo de produccién fordista a otro neo-
fordista o posfordista de incierta caracterizacién. Sea como fuere, este debate tiene una
clara dimensién territorial y es por tanto de un interés central para la geografia econd-
mica contempordnea.

('_UN SUCESOR PARA EL FORDISMO?: NEOFORDISMO, POSFORDISMO Y ACUMULACION FLEXIBLE

La posible emergencia de una nueva forma de organizacién de la produccién basada
en el concepto de la especializacién flexible y destinada a acabar con la hegemontia de la
produccion en masa fordista ha marcado el principal debate tedrico en el seno de la geo-
grafia econémica durante la riltima década. La discusion entre partidarios y detractores
de la hipétesis de la especializacion flexible, que encuentra su punto de arranque en la
publicacién de la obra pionera de Piore y Sabel (1984), -La segunda ruptura industrial-,
sigue viva y fructifera, aunque quizds haya llevado a un excesivo enconamiento de las
posturas. Es necesario, sin embargo, reconocer con Lloyd (1993) que ello ha contribuido
a elevar el rigor intelectual del discurso de la geografia econémica:

“El rompecabezas gue implica la pretendida sustitucion del fordismo por el posfordismo, o quizds por
ia especiglizacion flexible, es el tipo de discurso que tiene el poder de transcender lo trivial. Es un gran
debate, con una profundidad y una complejidad tales que lo hace atractivo a aquellos que todavia se
sienten atraidos por Ia teoria generalizadora o las grandes afirmaciones” (LLOYD, 1993, 535).

A partir de finales de los afios 70 comienza a difundirse la idea de que nos encontra-
mos en una época de profunda reestructuracion que afecta a la forma hegemdnica en que
se ha organizado el capitalismo industrial durante la mayor parte del siglo XX: el
Fordismo. Como consecuencia han ido perdiendo audiencia las interpretaciones mera-
mente coyunturales {shock del petréleo, crisis de la deuda) de las dificultades por las que
durante las dltimas dos décadas estd atravesando el sistema econémico. Incluso los enfo-
ques neo-schumpeterianos, en auge a final de los afios 70 y principio de los 80 (FREEMAN,
CLARK vy SOETE, 1982; ROTHWELL, 1982), que enfatizan el papel de la innovacion y el cam-
bio tecnoldgico como explicacién de los ciclos econémicos de onda larga, han cedido
parte de su protagonismo a un debate mas amplio en el que el cambio tecnoldgico apa-
rece subsumido dentro del proceso de reestructuracién del marco econdémico global.

El Fordismo es entendido como un sistema industrial caracterizado por la produccién
en masa de bienes estandarizados, un consumo creciente y también masivo, y la gestién
macreecondmica de la demanda a través de politicas keynesianas. El agotamiento de este
modelo de organizacién empezarfa a manifestarse desde finales de los afios 60 para
hacerse claramente patente a partir de 1973. Existe un amplic consenso en torna a cudles
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son los perfiles basicos de la crisis del Fordismo que tiende a atribuirse a factores deriva-
dos de su propia evolucién interna (PIORE y SABEL, 1984; HarvEey, 1990; CoriaT, 1990):

- disminucién de los beneficios empresariales,

- ralentizacidn del ritmo de crecimiento de la productividad de la mano de obra,
- estancamiento tecnoldgico, y

- dificultades para ajustar la oferta a la evolucién de la demanda.

A partir de los afios 70, la saturacién de los mercados de productos estandarizados en
el mundo desarrollado, cuyo consumo queda restringido a un nivel de reposicién por
parte de las familias, limita el crecimiento de la produccion y de los beneficios empresa-
riales. Esta situacién contrasta con la demanda creciente de productos de mayor calidad
o mds diferenciados como consecuencia de los cambios en las pautas de consumo deri-
vados del incremento general del nivel de renta. 5in embargo, el Fordismo se manifiesta
demasiado rigido para satisfacer estas nuevas demandas. Por otra parte, la ralentizacién
en el ritmo de incremento de la productividad puede ponerse en relacién con el estanca-
miento tecnoldgico y con la creciente alienacién de los trabajadores en relacién a la acti-
vidad que desarrollan: el absentismo laboral y la contestacién sindical a los principios del
Taylorismo son muestras de un creciente malestar.

5i bien la crisis del Fordismo, al menos tal y como éste se ha desarrollado en la déca-
das inmediatamente siguientes a la segunda guerra mundial, es un hecho generalmente
admitido, no lo es tanto la forma de organizacién que pueda sustituirle. Para algunos
autores, las economias capitalistas lideres estdn instaladas en una crisis prolongada sin
que pueca todavia observarse una direccién particular de salida (GERTLER, 1988, 1994;
AMIN v Rosins, 1990). Otros autores, en cambio, mantienen que es posible identificar la
emergencia de una nueva forma de organizacién de la produccién en tomo a los concep-
tos de especializacion y acumulacion flexible (PIORE v SABEL, 1984; Scoty, 1988a, 1988b;
SCHOENBERGER, 1989; STORPER y SCOTT, 1989, 1992). Realmente existe poca evidencia empi-
rica que avale la tesis de una oposicién frontal entre produccién en masa y especiali-
zacion flexible (SAYER, 1989; 1992). Gertler {1988, 428) ha llegado incluso a afirmar que la
hipétesis posfordista es sélo una “corazonada historiogrdfica”. No obstante, y ain admi-
tiendo estas criticas, el debate entre ambas posturas resulta muy relevante en la medida
en que los conceptos de fordismo, posfordismo y especializacién y acumulacién flexible
siguen empledndose, en ocasiones criticamente, como categorias vilidas en el estudio de
las transformaciones econémicas espaciales més recientes.

El actual debate sobre la crisis del fordismo y su posible sucesor ha tomado como prin-
cipal referente de andlisis la Teorfa de la Regulacidn, desarrollada en Francia por Aglietta
(1976), Boyer (1986) y Lipietz (1987} v rdpidamente aceptada y utilizada criticamente en el
campo de la geografia econémica. El elemento central de la Teorfa de la Regulacion es el
concepto de régimen de acumulacién, entendido como una fase coherente y estable en el
desarrollo del capitalismo. Dos son los pilares sobre los que se construye un determinado
régimen de acumulacién: el sistema de acunndacion y el modo de regulacién social:

- el sistema de acumulacién marca el modo en que el producto social es sistematicamen-
te asignado entre diferentes destinos (inversién, ahorro, consumo), determinando en
altima instancia una relacion estable entre inversion/produccién y consumo, esto es,
entre oferta y demanda.
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el modo de regulacion socigl comprende el conjunto de relaciones politicas y sociales que
permite el funcionamiento del sistema de acumulacién (marco legislativo y accion del
estado, instituciones sociales, habitos y normas de conducta). Su papel es primordial
como mecanismo de resolucién de las crisis que puedan plantearse y su formulacién
se deriva de una especie de contrato social implicito entre diferentes intereses.

Sistema de acumulacién y modo de regulacién social estdn estrechamente relaciona-
dos en la medida en que el segundo se define en funcién de las necesidades del primero,
permitiendo su reproduccién y continuidad. No obstante, suele enfatizarse que el modo
de regulacién no esta fatalmente determinado por las caracteristicas del sistema de acu-
mulacién, sino que, por el contrario, existen diferentes alternativas posibles. El ajuste
entre modo de regulacién social y sistema de acumulacion es una condicién necesaria
para garantizar €l crecimiento estable de la produccidn, y la bisqueda de este ajuste
caracterizaria las épocas de reestructuracién profunda, en ocasiones dilatadas en el tiem-
po, del sistema capitalista.

Desde esta perspectiva, el periodo comprendido entre las dos guerras mundiales podria
considerarse como uno de estos grandes periodos de reestructuracién, en el que la emer-
gencia del sistema de acumulacion fordista exigia una reformulacién del modo de regula-
cién social que finalmente cristalizé, ya después de la segunda guerra mundial, en el aban-
done de la ortodoxia liberal del inissez-faire para adoptar un nuevo marcoe institucional que
asegurase el consumo de masas y conjurase el peligro de recesiones ciclicas: adopcién de
politicas keynesianas, creacién del estado de bienestar, e incremento de los salarios reales a
través de la institucionalizacién de la negociacién colectiva y el papel de los sindicatos.

La crisis del sistema de acumulacién fordista a partir de finales de los afios 60 vino
determinada en tltima instancia por su propia evolucién interna. No obstante, un ele-
mento de cardcter exdgeno, ha profundizado y acelerado la crisis del régimen de acumu-
lacién fordista en los paises desarrollados: la internacionalizacion de la economia. Como
respuesta a la caida de beneficios empresariales la estrategia dominante en muchos sec-
tores ha ido dirigida hacia la deslocalizacién de la produccién con destino a pafses emer-
gentes del Tercer Mundo. La emergencia de los Nuevos Paises Industriales, y de Japdn,
habrfa sometido a sectores industriales completos a una presién competitiva sin prece-
dentes (SCOTT, 1988b). La emergencia de un fordismo global es vista como un elemento
primordial de Ia crisis, principalmente por el crecimiento de los flujos de inversién direc-
ta desde el mundo desarrollado hacia el Tercer Mundo (SCHOENBERGER, 1988). Para esta
autora, la principal contradiccitn surge cuando la extensién de los sistemnas de produc-
cién fordista al Tercer Mundo, disefiada con vistas a la exportacién a los mercados del
munde desarrollado, no es seguida por la extensién paralela del consumo de masas en
los paises receptores de la inversién. Este fenémeno habria alterado profundamente los
mercados de los pafses desarrollados, donde el incremento del desempleo, la consi-
guiente crisis tiscal de los estados y la imposibilidad de mantener politicas keynesianas
en un entorno abierto de estas caracteristicas, han certificado la crisis del modo de regu-
lacién social que sostuvo el régimen de acumulacidn fordista.

El momento actual estaria también caracterizado por la eclosion de un nuevo sistema
de acumulacién y la bisqueda de un nuevo modo de regulacién social. La investigacion
en este terreno es sélo tentativa y estd mucho mas avanzada en la determinacion de las
caracterfsticas del sistema de acumulacién emergente, y sus consecuencias territoriales,
que en la definicién del nuevo modo de regulacion social (TICKELL y PECK, 1992).
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El nuevo sistema de acumulacién se centrarfa en torno al concepto de especiali-
zacion flexible, que estd fundamentado mds sobre las economins de gama que sobre las
economias de escala, mas propias del fordismo. Una estrategia empresarial basada en la
especializacidn flexible permite lanzar pequefias series de productos al mercado, desa-
rrollando una gran capacidad para cambiar rdpidamente el producto o su disefio en
funcién de los cambios de la demanda, y manteniendo sin embargo los precios unita-
rios a un nivel competitivo. Este tipe de estrategia exige cambios radicales en diferen-
tes campos:

- tecrtologia empleada: introduccién de maquinaria flexible capaz de ser reprogramada
para diferentes propésitos (CAD/CAM, robética, maquinaria herramienta de control
numérico)

- organizacion interna de las empresas: uso de una mano de obra relativamente cualifi-
cada, integracién de las funciones de concepcién y ejecucién, incremento de la circu-
lacién interna de informacién, uso flexible de la mano de obra (tareas, temporali-
dad...)

- relaciones interempresariales: incremento de la subcontratacion y de los procesos de
aprendizaje conjunto, creciente informalidad y flexibilidad en el establecimiento de
alianzas coyunturales

Un elemento clave de estos nuevos enfoques, que ademds tiene un impacto territorial
potencialmente alto, es la nueva forma que estin tomando las relaciones interempresa-
riales. Las exigencias de flexibilidad, esto es, de incrementar la capacidad de respuesta
frente a los cambios de la demanda, han llevado a un crecimiento inusitado de las rela-
ciones de subcontratacién como medio para reducir costes fijos en las empresas. Al
mismo tiempo, la adopcidn generalizada de sistemas just-in-time* estaria contribuyendo
a estrechar mds atin las relaciones interempresariales.

Para algunos autores, Ia consecuencdia légica sera la concentracion de la actividad en
complejos territorializados altamente integrados, entre los cuales el distrito industrial
seria uno de los mejores exponentes (SCOTT, 1988a; HIrsT y ZEITLIN, 1989; SABEL, 1989;
STORPER vy SCOTT, 1989). Esta es una linea de pensamiento abiertamente optimista, que
augura un futuro caracterizado por la hegemonia de la pequeiia empresa, una mano de
obra extremadamente mévil, cualificada y bien remunerada, y un retorno a economfas
integradas localmente en las que las comunidades locales hacen efectivo un control
democratico sobre su futuro. Segtin Scott la transformacién productiva estarfa siendo
liderada por tres conjuntos de sectores:

“A) industrias intensivas en disefio con una tradicién artesanal revitalizada produciende bdsicamen-
te, aunque no sélo, con destino al consumo final; B) industrias de alta tecnologin y sus elementos aso-
cigdos como suministradores de inputs y subcontratistas; y C) sectores de servicios y, especialmente,
de servicios avarnzados a las empresas” (SCOTI, 1988b, 175)

La tendencia espacial asociada a esta evolucién sectorial serfa el renacimiento de las
economias regionales a través de aglomeraciones de pequefias y medianas empresas,
* Conjunto de tecrologias de produccion y de téenicas de gestion que permiten la entrega de los pedidos en un
tiempo minimo en la cantidad y calidad demandada en cada momento por el mercado. Su principal ventaja
radica en que permite minimizar los costes derivados de la acumulacién de stocks, tanto de componentes como
de productos finales, as{ comao eliminar la incertidumbre sobre su colocacidn en el mercado.
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como ejemplificarian los casos de las concentraciones de empresas de alta tecnologia
en el Silicon Valley o la Route 128, o de empresas de bienes de consumo en nichos de
mercado de alta calidad en la Tercera Italia. Scott detecta asimismo la existencia de cier-
ta preferencia por espacios localizados en los margenes del antiguo sistema fordista,
explicable por la falta de correspondencia entre las demandas de la empresa flexible y
las caracteristicas de un entorno fordista, que llega incluso a ser calificado como hos-
til.

Esta visi6n optimista de Scott v de otros autores ha sido ampliamente criticada. Asi,
Peck {1990) anota que la adopcién de pautas de funcionamiento flexible también tienen
lugar en las dreas que fueron el corazén del sistema fordista, si bien afectan a los seg-
mentos mas débiles del mercado de trabajo: mujeres, inmigrantes y jévenes. Otros auto-
res enfatizan la capacidad de las grandes empresas multinacionales para adaptar sus
estructuras a formas de organizacién flexible obteniendo ventajas adicionales de su tama-
fio global (AMIN y RoBINS, 1990; MARTINELLI y SCHOENBERGER, 1991; DICKEN, 1992), incre-
mentando su capacidad para organizar la economia global. Amin (1994) destaca asimis-
mo que muchas economias locales basadas en pequefias empresas muestran pautas de
comportamiento empresarial dirigidas mds a la competencia que a la colaboracién, y al
uso de trabajo poco cualificado en condiciones precarias.

Por otra parte, las grandes empresas estarfan desarrollando estrategias neo-fordistas
en algunos paises del Tercer Mundo destino de su inversion directa, donde la produccién
en masa de bienes estandarizados para la exportacién resulta todavia competitiva en fun-
cién del bajo coste de la mano de obra. En los pafses mds desarrollados estas estrategias
neo-fordistas habrian conseguido conjugar las ventajas del mantenimiento de las econo-
mias de escala propias del fordismo con un incremento de la capacidad de respuesta fren-
te a las demandas del mercado. Se trata de las estrategias de personalizacidn en masa (mass
customization) propias del Toyotismo, consistentes en la introduccién de una gran variabi-
lidad y diferenciacién dentro de un mismo producto bdsico (Fuprra y HiLL, 1995).
Finalmente parece haberse constatado que la adopcién de sistemas de produccién y dis-
tribucién just-in-time, contra lo que pudiera parecer, no implica un incentivo especial para
la aglomeracidén de la actividad a escala local. Por el contrario, la experiencia europea
muestra como estos sistemas pueden ser gesticnados eficientemente a escala nacional o
incluso continental (GAEBE, 1991; WELLS y RAWLINSON, 1992; SAvARy, 1995), desvaneciendo
en muchos casos las esperanzas puestas en el papel motor de las grandes empresas para
el desarrollo de dreas periféricas atrasadas.

El futuro estd, en cualquier caso, abierto, y tanto las pequefias y medianas empresas
come las grandes multinacionales parecen haber encontrado caminos para adaptarse a
las exigencias de flexibilidad derivadas de un incremento de la incertidumbre y la com-
petitividad. Parece claro, en suma, que si bien un régimen de acumulacién post-fordista
podria estar construyéndose en torno al concepto de flexibilidad, sus perfiles precisos no
aparecen todavia totalmente nitidos. Un elemento bdsico del proceso, que ha recibido, sin
embargo, una atencién muy escasa, es el modo de regulacién social emergente y sus posi-
bles derivaciones espaciales. En este sentido, las actuales tendencias hacia la liberaliza-
¢ién y desregulacion de mercados y la progresiva retirada del estado de mdltiples &mbi-
tos de actuacidn, probablemente encontrardn una consecuencia directa en el incremento
de las desigualdades y los desequilibrios, no s6lo en el orden social sino también en el
territorial. La sostenibilidad econdmica y social a medio plazo de estos modelos neo-con-
servadores quedaria, por tanto, en entredicho.
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ANALISIS DE REDES: RECUPERANDO A LA EMPRESA Y EL PAPEL DE LA CULTURA LOCAL

La hipétesis de la emergencia de un nuevo régimen postfordista de acumulacion
basado en la especializacion flexible, analizada generalmente desde la perspectiva de la
Teoria de la Regulacién, ha ofrecido un marco de trabajo sélido y aceptado por muchos
autores, que lo han empleado de forma més o menos critica. No obstante, estos enfoques
han merecido también la desaprobacién de algunos autores que los consideran como
interpretaciones de la realidad demasiado rigidas, deterministas, e incluso excesivamen-
te centradas en la experiencia de! mundo occidental desarrollado. Yeung (1994) va més
alld al afirmar que estos enfoques tienen una base empirica débil y son, por tanto, cons-
trucciones “de arriba a abajo”, que pretenden que los hechos acaben acomodéndose a las
elaboraciones tedricas propuestas.

Un enfoque alternativo, o quizds complementario, es el que centra su atencién en las
empresas como elemento basico de la organizacién de la produccién. El estudio en pro-
fundidad de las redes de relaciones en que estdn inmersas las empresas permitiria com-
prender mejor su funcionamiento real a través de un tipo de analisis capaz de ser aplica-
ble a diferentes entornos espaciales e histéricos. Asf, desde finales de los arfios 80 se ha
producido cierto renacimiento de la geograffa de la empresa a través del andlisis de las
redes de relaciones interempresariales, que afectan a elementos claves del comportamiento
empresarial como la subcontratacidn, la colaboracidn comercial y tecnolégica o los pro-
cesos de aprendizaje conjunto (ILLERIS y JAKOBSEN, 1990; CAMAGN], 19918; DICKEN v THRIFT,
1992; GREEN, 1993; LEUNG, 1993).

Una red empresarial se define como “un conjunto integrado y coordinado de relaciones eco-
némicas y no econdmicas incorporadas dentro, entre y fuera de las empresas” (YEUNG, 1994, 476).
Estas redes se constituyen por lo general para llevar adelante una determinacda cadena de
produccién. La naturaleza de las relaciones que se establecen entre las empresas inte-
grantes varfa entre dos extremnos, segiin estén determinadas por criterios de mercade o por
criterios de ferarquiz. Cada caso especifico es el resultado de un equilibrie que tiende a
minimizar los costes totales de funcionamiento, distribuidos entre los cosies de coordina-
cign, -tipicos de las redes basadas en principios jerdrquicos-, y los costes de fransaccion, -
propios de las redes basadas sobre principios de mercado-. En el gobierno internc de
cada red intervienen fundamentalmente los incentivos econémicos que cada miembro
recibe, asi como las relaciones de poder y dominacién que puedan establecerse entre par-
tes con diferente capacidad y autonomia; en general, el papel de elementos no estricta-
mente econémicos es planteado cada vez con mds frecuencia como una cuestién funda-
mental

La tendencia hacia la creciente especializacién intraindustrial de las empresas, -en
nichos muy especificos de producto o de proceso-, resulta una fuerza directora de primer
orden para incrementar las relaciones interempresariales. El andlisis de redes fija su aten-
cién en este fendmeno emergente pretendiendo dilucidar su funcionamiento y sus poten-
ciales efectos sobre los procesos de desarrolle local y regional. Era l6gico que este aspec-
to de la organizacién de la produccién acabara recibiendo una atencién preferente por
parte de la geograffa econémica, dado que permite aprehender y observar el papel de la
variable espacial en el funcionamiento y la organizacion de las empresas. Por otra parte,
permite trascender el concepto de espacio absoluto para pasar al estudio de un espacio
relacional, construido a partir de la propia accién de las empresas como realidad super-
puesta al espacio fisico (MENDEZ, 1988).
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Al mismo tiempo, este enfoque puede contribuir a reinsertar a la empresa dentro de
las redes de relaciones sociales presentes en su entorno, limando el peligro reduccionista
que puede tener un enfoque meramente econdmico. Probablemente como resultado de la
influencia de las tesis posmodernas (BaARNES, 1995), ello supone la introduccién de varia-
bles culturales, sociales e institucionales que marcan la especificidad local y que son fruto
de Ia contingencia histérica, lo que permite una mejor comprensién de los fenémenos de
desarrollo local y regional. Sin embargo, hay autores (SAYER, 1992) que consideran que
estas posturas implican un peligroso alejamiento respecto al que debe ser el principal
objeto de interés de la disiciplina: las cuestiones mds puramente econdémicas de produc-
c¢ion, distribucién y consumo.

En realidad, los objetos de estudio propuestos en el andlisis de redes son similares a
los sugeridos por los enfoques de cambio macro-estructural en sus derivaciones territo-
riales: distritos industriales, medios locales innovadores... La diferencia estriba en que el
andlisis de redes estudia con mucha mayor profundidad el funcionamiento interno de
estos complejos territoriales socioeconémicoes, tomando como protagonista a la empresa
y su red de relaciones, y manteniéndose atento a todas las posibles variaciones que, fruto
de la diversidad historica y cultural, muestre la evidencia empirica. En este sentido, este
tipo de andlisis puede considerarse complementario de los grandes esquemas explicati-
vos del cambio estructural.

La necesidad de minimizar los costes de transaccién interempresarial, de minimizar
el tiempo de respuesta frente a cambios en el mercado, y de acelerar el ritmo de innova-
cién en productos y procesos, estarian en el origen de un interés renovado por el papel
que juega la proximidad fisica y los contactos cara a cara (GREEN, 1993; LEUNG, 1993). Sin
embargo, la proximidad ffsica no se valora como una condicién suficiente: deben existir
también elementos sociales, culturales e institucionales que reduzcan la distancia psico-
légica y la aversion al riesgo que los empresarios individuales deben salvar para inte-
grarse en redes externas de relaciones, con lo que ello supone de pérdida de soberania
individual y de limitacién de su capacidad para controlar la totalidad del proceso pro-
ductivo.

Seguin Yeung (1994, 478), “las redes de relaciones empresariales estdn basadas en la con-
fianza, la solidaridad, mecanismos de responsabilidad y un comportantiento leal entre los acto-
res”. La generacién de un clima de confianza es un proceso necesario pero costoso
(LoreNz, 1992). De ahf la importancia de aquellos elementos sociales y culturales que
puedan facilitar la formacién de un clima de este tipo: relaciones familiares y de paren-
tesco, religion, identificacién con una idiosincrasia comtin (cultural, regional...). El obje-
tivo tltimo es la construccién de un esquema de relaciones de cooperacién de cardcter
informal, y por tanto con un coste minimo de reproduccidn y mantenimiento, en el que
cada parte integrante obtenga un beneficio satisfactorio y tenga un grado de seguridad
razonable sobre el comportamiento de los otros (SWEENEY, 1987). En palabras de Bennett
Harrison:

“..1a tesis del distrite industrial supone algo mds guie una simple reafirmacidn del concepto de econo-
mias de aglomeracion. Los distritos industriales tampoco son explicados satisfactoriamente en base a
los conceptos de internalizacion ¢ de costes de transaccion. (...). La teoria contempordnea del distrito
industrial enfatiza el significado de un contexto conformado por instituciones no econdmicas comu-
nales v In importancia de las relaciones de confianza para la reproduccién de una colaboracién soste-
nida entre los agentes econdmicos dentro de los distritos” (HARRISON, 1992, 469)
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La consideracién de los factores sociales, culturales e institucionales en el desarreilo
local es una via de trabajo que deberfa ser mds tenida en consideracién. Algunos autores
han mostrado una preocupacién temprana por este campo. En esta linea merecen espe-
cial mencién los trabajos de Gerald P. Sweeney (1987; 1988) en torno a la funcidn del
empresario v el potencial y la vitalidad empresarial e innovadora a escala local como ele-
mentos culturalmente inducidos. La aplicacién préctica de estas ideas las podemos
encontrar en Illeris (1986) y O'Farrell (1986) sobre los casos de Dinamarca e Irlanda res-
pectivamente. Junto a la ya mencionada capacidad de la cultura y el marco institucional
para generar un marco regulador para un régimen de acumulacion posfordista, del que
la posibilidad de generar un clima de confianza puede ser un buen ejemplo, se han des-
crito otras posibles derivaciones. Entre éstas destacan la capacidad para generar una ofer-
ta local de empresarios {ILLERIS, 1986; SWEENEY, 1987), o la evolucién seguida por el mer-
cado de trabajo. Dentro de este tltimo aspecto merece especial atencién la aportacion de
la geografin del género, que resalta el hecho de que son las estructuras culturales e institu-
cionales las que permiten la segmentacion del mercado de trabajo, que estaria afectando
de forma especial al proceso de integracién laboral de las mujeres (McDoweLL, 1991).
Seglin este punto de vista, las formas especificas que adquieren las tendencias hacia la fle-
xibilizacién y la introduccién de un régimen posfordista sélo pueden ser explicadas en
ltima instancia atendiendo a pardmetros culturales.

PROPUESTA PARA UNA GEOGRAFIA ECONOMICA APLICADA Y RELEVANTE

La geografia econdmica es reconocida generalmente como una disciplina dotada de
una gran coherencia interna que constituye una de las partes fundamentales integrantes
de la geografia humana. Existe cierto acuerdo al considerar que la geografia econémica
consiste en el estudio de la dimensidn espacial que tienen todas las formas de actividad
econdmica: produccién, distribucién y consumo. Alcanzar una conceptualizacion més
precisa y operativa supone, por una parte, trascender el concepto de espacio banal como
mero continente de fenémenos, y por otra, adoptar un enfoque que supere el mero empi-
rismo para adentrarse en el estudio de los procesos que explican la realidad observada.

El espacio econdmico, considerado a la vez como resultado de procesos econdmicos y
como condicionante del desarrollo de éstos, se erige como el principal objeto de estudio.
Siguiendo aqui a Méndez (1988) éste puede ser entendido simultdneamente en una triple
dimensidn: como espacio de recursos en relacién a la diferente y desigual dotacién de recur-
sos naturales v humanos, como espacio-coste en razén a la friccién que ejerce la distancia
a la interaccién entre los diferentes agentes econémicos, y como espacio relacional, fruto de
la construccién empresarial y social de esquemas de division y segregacion funcional que
privilegian determinados vinculos entre territorios y /o agentes econémicos.

Con el fin de cumplir unos objetivos minimos de utilidad social y consolidacién de la
disciplina, consideramos que la geografia econémica debe cumplir tres requisitos princi-
pales:

1. Mejorar su base tedrica y metodolégica

2. Adaptar permanentemente sus teorias y métedos a las cambiantes condiciones, cir-
cunstancias y problemas que atraviesa la actividad econdmica

3. Desarrollar una vertiente aplicada que permita la intervencién en la solucién de pro-
blemas especificos
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La necesidad de mejorar la base tedrica y metodoldgica de la geografia econdmica
entronca con un debate mds amplio en torno a la necesidad de contar con un marco con-
ceptual propio para la Geografia. En este sentido Taylor (1993) aboga por la construccion
de una tinica Ciencia Social en la que seria posible integrar diferentes perspectivas, y
entre ellas la perspectiva geogréfica, evitando una excesiva parcelacién y separacién de
saberes. Otros autores consideran que un escenario de este tipo podria ser en extrerno
peligroso para la propia supervivencia de la Geografia que podria verse subsumida bajo
la influencia de disciplinas que cuentan con una mayor implantacién social o con un uti-
llaje metodoldgico més sofisticado. Nicolds Crtega plantea la cuestion en su forma mds
general:

“No terminan ahi los riesgos que puede manifestar esa necesaria gpertura de horizontes. Porque a
veces puede aproximarse -y no faltan ejemplos de ello- a una mds o menos velada renuncia a la iden-
tificaciin del propio proyecto cognoscitivo geogrdfico. (...), El acercamiento a otros proyectos -en oca-
siones mids maduros o mejor definidos parece n veces perder de vista la necesidad de engranarios en la
propia perspectiva geogrifica” (ORTEGA CANTERO, 1988, 303-304)

En este sentido pueden también entenderse las palabras de Josefina Gémez Mendoza
(1986} cuando reivindica la necesidad de que las diferencias entre las diferentes ramas de
la Geografia sean menores que las existentes con las disciplinas vecinas, con el fin de
garantizar una imagen ptbiica lo suficientemente poco difusa para permitir el desarrollo
y la aplicabilidad de los estudios geogréficos.

Parece claro, que la consolidacién de la geografia econémica precisa de una mayor
reflexidn tedrica propia como condicién necesaria para la asimilacion y utilizacion critica
de las aportaciones y avances realizados en ciencias vecinas, resaltando la especificidad
de la perspectiva geografica, y estableciendo lazos estrechos con las restantes manifesta-
ciones de la realidad territorial que comprende el estudio geografico. 56le bajo esta pre-
misa, que incluye la formacién de un cuerpo teérico y un proyecto cognoscitivo propio
aunque no cerrado a las influencias externas, la geograffa podrd avanzar en el camino de
una creciente incardinacién social. Esta es la tesis que defiende Joan-Eugeni Sdnchez
Pérez (1991} cuando afirma la necesidad de contar con un cuerpo tedrico capaz de per-
mitirnos explicar la realidad, e incluso predecirla e intervenir sobre ella. Un esfuerzo teé-
rico que deberfa ir dirigido en dos direcciones: primero, la integracién de la geografia
dentro del sistema de ciencias estableciendo las interconexiones existentes con los res-
tantes campos del saber y, en segundo lugar, la reflexién sobre el objeto de estudio pro-
pio de la geograffa humana, el espacio humanizado en tanto que variable fundamental
de las relaciones sociales y de produccién:

“...deben cubrirse dos etapas. Una, integrar a la geografia en el conjunto del sistema-esiructura de ia
ciencia, lo que implica descubrir las relaciones de interconexion, en una dindmica dominio-dependen-
cig-interdependencia. La otra, determinar la Iogica interna del subsistema espacio geogrdfico, defi-
niendo, delimitando y articulando el continente y contenido de la varigble espacio, su campo de varia-
bnlidad y su funcionamiento. Es decir, ensayar la formulacion de una teorin del espacio geogrifico”™
(SANCHEZ PEREZ, 1991, X1I)

Es claro que ambos procesos deben ir parejos en el tiempo. En la medida en que se

desarrolle un cuerpo tedrico sélido en torno al espacio geogrifico se acrecientan las posi-
bilidades de alcanzar una integracién de la geografia en el conjunto de las ciencias en la
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que las relaciones de interdependencia con otros saberes sean mds importantes que las de
dominio o dependencia. De esta forma podrian conjurarse los peligros que segun algu-
nos autores podrian cernirse sobre la geograffa,

En lo que respecta a la mejora de las bases tedricas de la geogratia econdmica es pre-
ciso prestar una especial atencidn a los procesos que explican las pautas espaciales obser-
vadas, lo que permitira alcanzar un nivel de comprensién mucho mds profundo que el
estudio meramente empirico de las distribuciones espaciales, sea cual sea el grado de
sofisticacién metodoldgica empleado en ello. Para ello resulta especialmente adecuado el
enfoque estructuralista en la medida en que la comprension de la distribucion territorial
de la actividad econémica y de los procesos de cambio que la afectan, hace necesario
remorntarse a procesos econémicos cada vez mds generales, que en muchas ocasiones no
son evidentes, y que no pueden ser inferidos directamente a partir de una determinada
experiencia local-regional o sectorial.

Las elaboraciones tedricas generalmente aceptadas en la literatura internacional
sobre desarrollo regional (teorfa de las ondas largas de crecimiento, de la innovacion,
del sistema mundo, de la divisién espacial/funcional del trabajo, o de la regulacion),
merecen una atencién central por parte de la geografia econdmica. En el dmbito espa-
fiol los trabajos mas recientes en el campo de la geograffa econdémica van claramente en
esta direccién, contribuyendo a difuminar la carencia percibida por Fernando Manero
(1988) de unos s6lidos cimientos tedricos que permitieran realizar elaboraciones gene-
rales que trascendieran el mero descriptivismo. A los analisis generales de las tenden-
cias organizativas y locacionales de la industria (MaNERe, 1987, 1995; Bustos, 1993;
FERNANDEZ CUESTA, 1994), les han acompaiiado trabajos mds especificos en torno a la
tormacién de redes de empresas y subcontratacién dentro de sistemas productivos loca-
les (BeL1L, 1988; MENDEZ, 1994; MENDEZ y GIL, 1994}, 0 sobre los problemas derivados de
la creciente globalizacién de la actividad econdmica (JoRDA, 1995). La innovacién tec-
nolégica, en tanto que elemento central para determinar la competitividad de las
empresas y los sistemas productivos locales y su capacidad de supervivencia y adapta-
cion ha recibido una atencién especial (MOLINT, 1986; SANCHEZ PEREZ, 1988; CARAVACA,
1999; CLIMENT, 1999; SaLoM ef al., 1999), que se han ampliado notablemente a través del
estudio de la polftica industrial y tecnoldgica (MENDEZ, 1992; PascuaL, 1992; SOTELO,
1992; ALONSO et al., 1995; y SALOM y ALBERTCS, 1996). Los desequilibrios territoriales
inducidos por la aceleracién del ritmo innovador, a menudo en relacién con las dificul-
tades que las regiones mds atrasadas tienen para generar sistemas de ciencia y tecnolo-
gfa plenamente eficientes, son elementos que han puesto de relieve Méndez (1992) y
Jorda (1992; 1994).

Serfa conveniente que los gedgrafos econdmicos pasardn de meros usuarios de estas
teorias, -lo que en definitiva lleva a una situacién de relativa dependencia respecto a
saberes vecinos-, a contribuyentes netos desarrollando todas sus implicaciones a diferen-
tes escalas espaciales, aspectos que a menudo s6lo estdn esbozados. La busqueda de
regularidades y leyes generales en relacién a la distribucion territorial directamente
observable de los hechos objeto de estudio de la geografia, -lo que constituyé la obsesién
cientifista durante ciertos afios-, tendria un interés sélo relativo. La adaptacion particular
de determinados procesos econémicos generales a cada espacio geografico puede dar
lugar a diferentes respuestas, a partir de las cuales puede no ser observable ninguna légi-
ca evidente. La 16gica radica en los procesos, y no necesariamente en sus consecuencias
espaciales:
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“...s1 la localizacién llega a adoptar formas en el espacio no lo serd por formalismos mds 0 menos cris-
talogrdficos o geométricos, sino guinda esenciplmente por causa de la relacion coste-beneficio. Si nos
quedamos en la forma, sin lNegar a la causa, las conclusiones pueden ser como las que ha obtenide la
geografia cuantitatioa, donde se evidencia un sentimiento de insatisfaccion sobre los resultados alcan-
zados. De ahi’ vuna de las criticas al neopositivismo geogrdfico” (SANCHEZ PEREZ, 1991, 22)

De esta forma, el estudio de la geografia econémica deberia basarse por una parte en
la aceptacidén de lo inico, es decir en el hecho de que nada se repite siguiende un molde
idéntico. La variabilidad en las condiciones del medio fisico y, sobre todo, en cuanto a la
evolucidn histérica de cada sociedad o territorio introducen elementos de diversidad
muy importantes. Sin embargo, estos elementos histéricos con un cardcter a menudo ale-
atorio o al menos impredecible, no son capaces de soslayar la existencia de importantes
regularidades de base, explicables a partir de procesos generales de funcionamiento de
las sociedades humanas en el uso del espacio dentro del 4mbito de la toma de decisiones
econdrmicas. Desde esta perspectiva, la aceptacién de lo iinico, entendido como la forma
particular que a escala local adoptan procesos comunes globales, no impide rechazar lo
singular, Jo irrepetible, al menos como el objeto central del estudio cientifico.

Por ello una opcion metodoldgica vélida es la realizacién de investigaciones de tipo
intensivo (SAYER, 1992), a través de estudio en profundidad de casos locales o sectoriales,
que permitan determinar las cadenas de causacion que explican su dindmica. Por supues-
to, sin perder el anclaje de los referentes tedricos existentes, que deberian ser constante-
mente perfilados y matizados en funcidén de los resultados obtenidos. De hecho, buena
parte de los debates tedricos que hemos expuesto en las secciones anteriores adolecen en
ocasiones de una suficiente evidencia empirica. Asimismo la aproximacién tedrica a
desarrollar debe perseguir la comprensién global del sistema de relaciones que tiene por
principales protagonistas a los diferentes agentes sociales, econémicos y politicos, y que
contribuyen a través de determinadas estrategias a organizar el espacio econémico, -
recursos, actividades y flujos-, en funcién de intereses especificos. Este enfoque cientifi-
co, propio de la escuela realista, presupone la existencia de una realidad objetiva que
puede ser objeto de conocimiento y andlisis. Desde esta perspectiva, los enfoques subje-
tivos propios de las aproximaciones humanistas y posmodernas pueden ser interesantes
para explicar el comportamiento espacial de individuos en una escala local pero, de no ir
mas alld, no permitirian explicar y comprender adecuadamente el funcionamiento global
de los sistemas econdmicos en el espacio.

Por otro lado, Ia geografia econdinica precisa un marco conceptual flexible, capaz de
adaptar sus teorias e instrumentos a la propia realidad cambiante de los fenémenos eco-
némicos que estudia. De hecho, la propia necesidad de abarcar los nuevos campos de
estudio que se derivan de la propia evolucién de los sistemas econémicos es considerada
como una de las principales fuerzas que coadyuvan a la constante puesta al dia de la dis-
ciplina (MassEy, 1984; MANERO, 1992). La falta de definicién en relacién a las pautas de
desarrollo futuro que puedan seguir los sistemas econémicos se ha trasladado a los pro-
pios enfoques tedricos y metodoldgicos de la geograffa econémica, que estd necesitada,
también, de una creciente flexibilidad. Como apunta Martin (1994), la geografia econd-
mica deberia ser:

- miltiple en dimensiones, en la medida en que debe combinar diferentes escalas de
andlisis: los individuos y las empresas, el papel regulador del estado nacional, las
empresas v el capital transnacional, y la economfa mundial o global

[15]



158 JUAN M. ALBERTOS PUEBLA

- muiltiple en perspectivas, esto es, abierta a un amplio rango de teorfas y perspectivas
en el campo de la realidad econdémica espacial, sin que ninguna se convierta en hege-
monica, y

- miiltiple en enfoques, es decir, capaz de incorporar como elemento relevante de estu-
dio la existencia de diferentes grupos, comunidades y agentes sociales y econémicos
con intereses, comportamientos y visiones especificas

Finalmente, se hace necesario también dotar a la geografia econémica de una impor-
tante componente aplicada, lo que implica desarrollar todos aquellos instrumentos y
herramientas que sean necesarios tanto para el andlisis de problemas especificos como
para la intervencién en el dmbito empresarial y puablico. Esta postura tiende a identifi-
carse, en ocasiones, con propuestas sociales y politicas conservadoras en la medida en
que se la acusa de dar por buenos, como datos fijos de cualquier problema, el status quo
social, politico y econdmico existente. No obstante, si huimos de posturas maximalistas
parece claro que ante cualquier problema existen siempre diferentes posibles soluciones,
que pueden responder a diferentes criterios o intereses, y que resulta ttil contar con los
instrumentos que permitan identificarlas y plantearlas. En altima instancia, adn aceptan-
do 1a necesidad de un cambio radical en el actual modelo de sociedad,

“los gedgrafos deberian desarrollar los métodos de ln ciencia espacial, y no sélo por el bien de la pre-
sente generacion; esos métodos y ese conocimiento serdn también necesarios en In nueva sociedad,
aunaue dirigides a alcanzar diferenttes metas” (JOHNSTON, 1988, 138)

Es preciso, por tanto, encontrar un punto de equilibrio entre la funcién crftica de la
ciencia, que lleva aparejada el andlisis en profundidad de la realidad sin obviar los pro-
blemas y conflictos de intereses existentes, y el desarrollo de una vertiente aplicada capaz
de ofrecer soluciones, aun de caracter parcial, que permitan contribuir a la mejora de las
condiciones de vida de la poblacién y al funcicnamiento arménico de la sociedad. La
necesidad de este compromiso se deriva no sélo de un impulso ético, sino también de la
toma en consideracién del contexto social, politico e institucional en que se mueve y
reproduce la ciencia universitaria.
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